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t/‘ Mission Pays de la Loire “oron”
“de prospection commerciale
au MAROC du 27 au 29 février 2024

NOTRE OFFRE

) Avant la mission : » Pendant la mission :

« Rédaction du cahier des charges avec votre

« Un programme de rendez-vous ciblés et
qualifiés selon votre cahier des charges

« Briefing / Informations marché avec des
experts

« Networking sous banniéere "Pays de la Loire’
pour rencontrer les écosystemes
économiques et institutionnels locaux

conseiller Team France Export Pays de la Loire

« Séminaire de préparation (devenir un as du pitch, de
linterculturel, des réseaux sociaux, de la
cybersécurité..)

 Aide ¢ la logistique : informations sur les
déplacements, hébergements, interprétariat,
formalités administratives...

» Pour aller plus loin :

» Profitez de I'offre découverte du Club IOC et participez a I'un des 5 clubs pays :

» Suivi de la mission :
« Débriefing

Afrique | Amérique du Nord | Amérique Latine | Asie | Europe

« Plan d'actions post mission avec votre conseiller
P » Participez aux Webinaires Flash de la Team France Export Pays de la Loire

Team France Export et retour d experience export . Abonnez-vous 4 la Newsletter de la TFE PDL

aupres de la Région des Pays de la Loire

FINANCEMENT

» Accédez aux Permanences Douanes organisées dans les CCI

Le soutien financier de la Région des Pays de la Loire
(sous réserve d'éligibilité) comprend :
« les temps collectifs avant, pendant et apres la
mission
« 75% des couts dorganisation des programmes
individuels de RV B2B

Ainsi le cout global de la prestation de 3050 € HT est
réduit pour I'entreprise @ 1362,50 € HT.

PARTENAIRES

CONTACT
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N isabelle.nevers@paysdelaloire.cci.fr



	Diapositive 1

